
Geobas

- Handelsonderneming

- Handel in conserven, non food, gedroogd fruit

- Omzet 2009 :  2 mln euro



Geobas (Historie)

2006 - Start Geobas B.V.

Doel: Export van conserven naar Georgie. Substitutie van 

“Russische” import door het aanleveren van goedkopere

alternatieven met een gelijkwaardige of hogere kwaliteit.

2007 - Start export Azerbaijan

2009 - Start non-food export. 

- Start export  Armenie, Turkmenistan, Kazakhstan.

2010 - Start export Kyrgizstan, Tadjikistan.



Product Portfolio

Conserves

•Condensed Milk 

•Tushonka

•Olives

•Pickles

Frozen products 

•Chicken Franks  

•Butter 82%

•Chicken Leg Quarters 

Other

•Chocó Pasta

•Raisins 

•Corn Oil 

Soap

•Beauty Soap

•Laundry Soap

•Pickles

•Canned Fish 

•Canned Peas

•Canned Corn 



Populatie:

Georgia : 5 mln

Armenia : 3,5 mln

Azerbaijan : 8 mln

Kazakhstan :16mln

Kirgizstan : 5,5 mln

Turkmenistan : 5 mln

Uzbekistan: 26 mln

Topografie

Uzbekistan: 26 mln

Tajikistan: 7,5 mln



Aandachtspunten export 

naar Caucasie/Centraal Asie

• Lage overheadkosten

• Logistiek: Gebruik van een Forwarder met ervaring op het traject

• Verzekering op maat per transport 

• Voorkomen van  kwaliteitserosie

• Taal/Cultuur: Kennis van taal en cultuur is belangrijk. Persoonlijke aandacht veel

belangrijker!

• Valutaschommelingen: Kopen en verkoopen zoveel mogelijk in dezelfde valuta

• Documentatie: Op tijd en foutloos!



Contracten

Deals worden gesloten gedurende een persoonlijk bezoek of door middel van een goede

referentie.

Contracten in de food business zijn vaak “papieren tijgers”

Bind je kopers met:Bind je kopers met:

- Gunstige betalingsvoorwaarden

- Goede/Snelle service

- Persoonlijke aandacht (regelmatig bezoeken)

- Marketing (kan low budget)







Contact

Geobas B.V.

Batterijstraat 3-D 

6211 SE Maastricht 

The Netherlands

Tel: +31 (0) 433110974 

Tel: +31 (0) 433110928 

Fax: +31 (0) 842266818Fax: +31 (0) 842266818

www.geobas.eu

info@geobas.eu

Directors: 

Bas Dingelstad MSc

Georgi Bourdjanadze


